
Propulser votre réussite



Découvrir

“Accélérateur Croissance TPE” est un dispositif clé du programme Entrepreneuriat Quartiers
2030. Lancé en 2024, dans la continuité du programme «Entrepreneuriat Pour Tous»,                      
le programme Entrepreneuriat Quartiers 2030 s’inscrit dans les ambitions du plan Quartiers
2030 et permet de poursuivre et d’intensifier les actions de soutien menées par Bpifrance
envers les entrepreneurs des Quartiers prioritaires de la Politique de la Ville (QPV), grâce                
au soutien de l’Etat et de la Banque des Territoires. 

Entreprise immatriculée depuis plus de 3 ans sous statut SAS, SARL, EURL ;

Entreprise en phase de croissance (CA >100 000 euros) souhaitant mener une réflexion
stratégique et/ou ayant un projet de croissance significatif ;

L'accéléré doit être le bénéficiaire effectif de l’entreprise (> 25% du capital social) ;

L’accéléré doit être domicilié personnellement ou son entreprise, en Quartier Prioritaire de
la Ville (QPV). “Accélérateur Croissance TPE” prévoit l'accueil d'entreprises hors critère QPV
dans la limite de 30%

Les entreprises éligibles

A propos du dispositif

le dispositif

06 36 07 85 12

Vos contacts privilégiés

a.picot@initiative-nca.fr

Vous êtes dirigeant d'une TPE implantée dans un “Quartier Prioritaire de la Ville” (QPV). Votre
entreprise a déjà prouvé sa viabilité, mais vous rencontrez des défis pour franchir un nouveau
palier ? Vous recherchez un accompagnement stratégique pour optimiser vos pratiques et
préparer un projet de développement ambitieux ?

Rejoignez “Accélérateur Croissance TPE”, un programme innovant et complet proposé par
Initiative Sud en partenariat avec Bpifrance pour propulser votre réussite.

07 86 62 68 46

b.chefdeville@initiative-nca.fr

Arthur PICOT
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Baptiste CHEFDEVILLE
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Un programme  gratuit conçu pour vous

Transformez vos défis 

Initiative Sud a puisé le meilleur de 7 plateformes locales qu’elle coordonne en Région Sud pour créer  
un programme d’excellence. Ce dispositif unique vise à accélérer la croissance de votre entreprise               
et à concrétiser vos projets à l’échelle régionale et nationale, qu’il s’agisse de conquérir de nouveaux
marchés, de lancer des produits ou services, de réaliser des acquisitions ou de créer une nouvelle entité.

Nos priorités pour votre réussite :
Renforcer votre modèle économique et valider des leviers de croissance durables ;

Implémenter des outils efficaces pour optimiser vos décisions stratégiques ;

Aligner vos équipes pour maximiser leur potentiel et renforcer l'efficacité opérationnelle ;

Attirer et fidéliser les talents clés pour votre croissance ;

Augmenter significativement votre chiffre d’affaires grâce à des stratégie éprouvées ;

Rechercher du financement pour soutenir votre développement ou financer 
votre croissance grâce à un prêt d’honneur à taux 0%.

12 mois à vos côtés pour sécuriser votre transformation
Parce qu’une transformation durable ne se fait pas en un jour et que nous comprenons vos
contraintes opérationnelles, nous avons conçu un parcours d’une durée de 12 mois. 

Cette durée vous permet de gérer votre activité tout en intégrant progressivement les compétences
nécessaires pour répondre à vos défis quotidiens et structurer sereinement votre projet de développement.

Une implication sur la durée pour des résultats concrets
Une entreprise plus performante et compétitive ;
Un impact « stratégique » (prise de recul et vision stratégique à 3 ans) ;
Une montée en compétences sur le pilotage de votre entreprise ;
Une approche collective favorisant l’émulation et les échanges.

Plus vous vous impliquerez, plus vous pourrez tirer parti des opportunités offertes et réaliser vos ambitions.

en opportunité de croissance

Un accès privilégié à un réseau de décideurs en Région Sud
Déployé sur l’ensemble de la région au travers de 7 plateformes locales (Marseille Métropole,
Nice Côte d’Azur, Pays d'Aix, Pays d'Arles, Pays d'Aubagne-La Ciotat, Var, Terres de Vaucluse),              
ce programme vous offre un accès direct aux décideurs économiques, politiques et financiers
qui peuvent propulser votre croissance.



Le programme
en un clin d’œil
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Période

Oct - nov

Décembre

Janvier

Fév - mars

Mars - mai

Juin - juillet

23 oct au 11 nov

18 dec

10 et 11 janv

3 fév au 30 mars

31 mars au  31 mai

2 juin au 26 juillet

Les Qualifs ! 

Le Lancement - en visio

Le Bootcamp - en présentiel

Module 1 - Business Développement

Module 2 - Marketing

Module 3  - Ressources humaines 

Dates clésLes grandes étapes du programme 2024-2025

Août - oct 25 août au 31 oct

Décembre 8 décembreLa finale ! Pitch devant les investisseurs

Module 4 : Finance

21 et 22 novLe comité de sélection Novembre

Des temps forts à ne pas rater ! 

Le Bootcamp 
Deux jours intensifs centrés sur le développement de la posture
entrepreneuriale, la définition d’une vision ambitieuse à 3 ans,
la cohésion de groupe et la rencontre des acteurs du territoire.
 

Les Masterclass et visites d’entreprise
 

7 journées “hors du cadre” à la rencontre des entreprises
iconiques du territoire et de leurs fondateurs                                          

pour prendre un shot d’inspiration.

La finale 
L’événement phare avec des pitchs devant des financeurs
et décideurs régionaux, suivis d’une soirée de célébration
entre pairs et acteurs clés de l’écosystème.



Audit “Miroir”
Un temps d’échanges
“regards croisés” en
binôme pour identifier 
de bonnes pratiques.

04

Ce programme "formation-action" vous aide à acquérir rapidement des compétences
essentielles et à les appliquer directement dans votre TPE. Chaque module se déroule en trois
phases : Boost, Accelerate et Inspire, avec des ateliers pratiques, des échanges entre
entrepreneurs et un suivi personnalisé. Vous bénéficierez d’un triple regard : celui d’un expert,
d’un chef d’entreprise expérimenté et de vos pairs.

Business développement : créer une stratégie de développement commercial ambitieuse ;
Marketing : booster la croissance avec des techniques de marketing gagnantes ;
Ressources humaines : cultiver les talents et adapter l’organisation à une croissance pérenne ;
Finance : optimiser le pilotage financier et activer les bons leviers de financement.

Quatres modules de formation sur 12 mois 

      Décembre - janvier 2025

Le lancement : une matinée interactive pour se rencontrer et découvrir l’équipe pédagogique ;
Un diagnostic à 360° pour définir votre feuille de route et ajuster le programme à vos besoins ;
Le Bootcamp : 2J pour développer votre posture de leader et vous connecter avec l’ensemble de la promotion.

Formation initiale
Un atelier pour acquérir
les connaissances
fondamentales.

Coaching “initial”
1H pour faire le point,
définir des objectifs
et mettre en pratique
les acquis.

Formation renforcée
Deus ateliers thématiques
pour se focaliser sur des
enjeux techniques et
pointus.

Coaching “mentor”
4H de travail en individuel
avec un chef d’entreprise.

Masterclass & Visite
Une journée sur le territoire
à la rencontre d’un chef
d’entreprise pour s’inspirer
de bonnes pratiques .

Coaching “bilan”
1H pour faire le point, 
sur le parcours accompli
et réajuster la feuille 
de route au besoin.

Chèque expert
1H30 avec l’expert de  
votre choix pour affiner
votre plan d’action

De février à octobre  - 4 modules de formation organisés en 3 temps

Ac
ce

le
ra

te

En pratique cela donne quoi ?

Bo
os

t

In
sp

ire

    Novembre-décembre  2025

Préparation de votre dossier de financement ;

Un diagnostic à 360° pour clôturer cette année passée ensemble et préparer votre sortie ;

La finale ! Soirée de clôture et présentation devant des décideurs financiers.

110 heures
de formation collective

63 heures
de suivi individuel

37 heures
de réseautage

2 jours
par mois 

100%*
pris en charge



FinanceRessources Humaines 

Business Développement Marketing

Analyse des indicateurs financiers 
Déchiffrez vos états financiers pour soutenir

vos enjeux de croissance.
Tableaux de bord de gestion

Optimisez vos tableaux de bord pour suivre
vos performances en temps réel et réagir

rapidement aux fluctuations.
Gestion des risques

Mettez en place des stratégies pour anticiper
et gérer les risques financiers.

Les quatre modules
de formation

Acquisition et Fidélisation Client
Boostez votre portefeuille avec des

stratégies ciblées et améliorez chaque
étape du parcours client.

Techniques de Vente
Adoptez des méthodes de vente pour mieux

convertir vos prospects.
Stratégie Commerciale

Identifiez les marchés les plus porteurs et
ajustez votre offre pour maximiser les

opportunités de vente.

Accompagnement au changement
Apprenez à gérer le changement dans
votre entreprise pour dynamiser votre
équipe et améliorer la performance.

Stratégie de recrutement 
Développez une approche efficace pour
attirer et retenir les talents essentiels à

votre croissance.
Développement du leadership 

Affirmez votre leadership pour diriger
efficacement votre entreprise.

Stratégie  Marketing & Branding
Maximisez votre visibilité sans surcharger

vos ressources.
Stratégies digitales

Optimisez l’utilisation des outils
numériques pour accroître votre visibilité

et votre portée.
Analyse de performance 

Mettez en place des indicateurs  pour
évaluer l’impact de vos actions 

Chaque module de la formation est conçu pour vous offrir des compétences pratiques              
à appliquer immédiatement, tout en vous préparant aux défis futurs. Une attention
particulière sera accordée aux pratiques de Responsabilité Sociétale des Entreprises (RSE)
afin d’intégrer des actions durables dans votre activité.
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*Programme 100% pris en charge hors frais de déplacement lors des temps forts



Initiative Pays d’Aix

04 42 64 63 70

initiativepaysdaix.com

Vos contacts 
de proximité

Initiative Métropole Marseille Initiative Nice Côte d’Azur

Initiative Pays d'Arles

Initiative Sud

Initiative Var

04 94 91 02 02

initiative-var.fr

initiativeterresdevaucluse.fr

initiative-paysdarles.com

initiativemm.frr initiative-nca.fr

Initiative Pays d'Aubagne - la Ciotat

paci13.com

04 42 70 13 15

04 84 49 02 01

04 91 99 01 40 04 94 91 02 02

04 93 62 03 03

initiative-sud.com

Initiative Terres de Vaucluse

04 90 14 91 91

mlegas@initiative-sud.com

a.folcher@initiative-paysdarles.com

sebastien.michel@paci13.com c.ruzzante@initiative-var.fr

yassine.citeslab@orange.fr

h.fettah@initiativepaysdaix.com

imhanna@initiativemm.fr b.chefdeville@initiative-nca.fr


